Informacion sobre
remuneracion

(Conforme a la Ley 5/2019, requladora de los contratos de crédito inmobiliario)

1. Principio de transparencia

En cumplimiento de lo dispuesto en la normativa vigente en materia de credito inmobiliario, se
informa al cliente de forma clara, previa y comprensible sobre el regimen de remuneracion
aplicable a los servicios de intermediacion y asesoramiento prestados por Cabrera Kapital.

La presente informacion se facilita con caracter previo a la formalizacion de cualquier encargo
profesional.

2. Naturaleza de la remuneracion

Cabrera Kapital actua como Intermediario de Credito Inmobiliario independiente y percibe su
remuneracion exclusivamente del cliente.

No recibe comisiones, incentivos ni contraprestaciones economicas por parte de entidades
financieras, prestamistas u otros terceros vinculados a la operacion.

El modelo de remuneracion garantiza la independencia, objetividad y ausencia de conflictos de

interés en el asesoramiento prestado.

3. Modalidad de honorarios

La remuneracion se establece bajo modalidad de éxito.

Se entiende por éxito la formalizacion del préstamo hipotecario ante notario como
consecuencia directa de la intervencion profesional de Cabrera Kapital.



En consecuencia:

¢ No se devengan honorarios si la operacion no llega a formalizarse.
e No se exigen cantidades anticipadas.
¢ Elpago queda condicionado a la efectiva firma de la escritura publica de prestamo

hipotecario.

4. Informacion previa y aceptacion expresa

Antes de la prestacion del servicio, el cliente recibira informacion detallada sobre:
e |as condiciones del encargo profesional.

e Elsistema de calculo aplicable alos honorarios.

e Elmomento de devengo.
e Lascondiciones de pago.

Dicha informacion sera formalizada mediante contrato individualizado, garantizando plena

transparencia y comprension por parte del cliente.

5.Independenciay ausencia de incentivos externos
Cabrera Kapital declara expresamente que:

e No mantiene acuerdos de exclusividad con entidades financieras.
¢ No esta sujeto a incentivos comerciales vinculados a la colocacion de productos concretos.
e Suasesoramiento se basa exclusivamente en el analisis del perfil financiero del cliente y en

la adecuacion del producto a sus necesidades.

El interes del cliente constituye el principio rector de la actuacion profesional.

6. Compromiso ético y profesional

El regimen de remuneracion a éxito responde a un modelo de alineacion de intereses, en el que
la percepcion de honorarios depende exclusivamente de la consecucion efectiva del objetivo

financiero del cliente.



Este sistema refuerza el compromiso de diligencia, responsabilidad y profesionalidad en cada
operacion.



